


ASTERI TILAUSTENKÄSITTELY

MYYNTIHINNAN JA ALENNUKSEN MÄÄRÄYTYMINEN

1) Normaali hinta tuotekortistosta

2) Tuotteiden kappalehinnasto

esim. ”Yksikköhinta on sitä halvempi mitä enemmän ostat kerralla.”

3) Asiakaskohtainen hinnasto

4) Tuoteryhmäkohtaiset alennukset

esim. ”sähköliike saa sähkötarvikkeista suuren alennuksen”





Asteri Tilaustenkäsittely

TILASTOT

Myynti

”Kenelle myyty (laskutusosoite/toimitusosoite/tilaaja)? Milloin? Mitä?
Mihin hintaan? Kuka myyjämme möi? Ketkä ostaneet eniten? Ketkä
myyneet eniten? Mitä tuotteita myyty eniten?
Tarjous/myyntitilaus/lähetetty? Käteismyynti/laskutusmyynti?”

Katelaskelmat

”Asiakkaittain. Myyjittäin. Tuotteittain.”

Lähetys

”Mitä tavaraa lähetettävä tällä jaksolla? Päivittäin? Asiakkaittain?
Tuotteittain?”

Osto

”Mitä ostettu? Keneltä? Mihin hintaan?
Ostoslista/tarjouspyyntö/ostotilaus/saapunut?

Vastaanotto

”Keneltä saapuu? Mitä? Milloin?”


